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Instructions:  
1.  All questions are compulsory. 
2.  Figures to the right indicate marks. 

પ્રશ્ન.૧ બજાર સચંાલનનો અર્થ, કાર્થક્ષેત્ર અને મહત્વ સમજાવો. 
અર્વા 

(૨૦) 

પ્રશ્ન.૧ (A) બજાર સચંાલનની સામાજિક વવભાવના સમજાવો. 
(B) બજાર સચંાલનની ઉત્પાદન વવભાવના સમજાવો. 

(૧૦) 
(૧૦) 

પ્રશ્ન.૨ કકિંમત વનર્ાથરણનો અર્થ અને તેને અસર કરતા પકરબળો સમજાવો. 
અર્વા 

(૨૦) 

પ્રશ્ન.૨ (A) નવી પેદાશના વવકાસના તબક્કા સમજાવો. 
(B) પેકેિીંગ અને લેબલીંગ ખ્ર્ાલો અને તેના લાભ સમજાવો. 

(૧૦) 
(૧૦) 

પ્રશ્ન.૩ (A) ઓનલાઈન વવતરણનો ખ્ર્ાલ સમજાવો. 
(B) તફાવત સમજાવો: િથ્ર્ાબરં્ અને છુટક વેચાણ 

અર્વા 

(૦૮) 
(૦૭) 

પ્રશ્ન.૩ વવતરણ શ ખંલાની પસદંગી કરતી વખતે ધ્ર્ાનમા ંલેવાના મદુ્દા સમજાવો. (૧૫) 
પ્રશ્ન.૪ માકહતી સચંારની પ્રકિર્ા સમજાવો. 

અર્વા 
(૧૫) 

પ્રશ્ન.૪ (A) જાહરેાત અને પ્રવસધ્ધ્ર્ વચ્ચેનો તફાવત સમજાવો. 
(B) વ્ર્ક્તતગત વેચાણનો અર્થ અને લક્ષણો સમજાવો. 

(૦૮) 
(૦૭) 
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Que.1 Explain the meaning, scope and importance of Marketing Management. 

OR 
(20) 

Que.1 (A) Explain the social concept of Marketing Management. 
(B) Explain the production concept of Marketing Management. 

(10) 
(10) 

Que.2 Explain the meaning and affecting factors of pricing decision. 
OR 

(20) 

Que.2 (A) Explain the stages of new product development. 
(B) Explain the concepts of packaging and labelling and their benefits. 

 

Que.3 (A) Explain the concept of online distribution. 
(B) Explain difference: Wholesaling and Retailing sales 

OR 

(08) 
(07) 

Que.3 Explain the pints to be considered while selecting distribution channel.  
Que.4 Explain the process of communication. 

OR 
(15) 

Que.4 (A) Explain the difference between Advertising and Publicity. 
(B) Explain the meaning and features of Personal Selling. 

(08) 
(07) 
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